Dinamica
Desenvolvimento de um negocio de logistica

Fase 1 Proponha um negocio inovador em logistica
e Sugere-se utilizar um roteiro de Design Thinking nesta etapa
https://fia.com.br/blog/design-thinking/
Fase 2 Detalhe o negocio proposto
» Sugere-se utilizar a metodologia Canvas para isso https://www.sebraecanvas.com/

Fase 3 Monte um apresentacao da sua proposta

e Sugere-se utilizar a estratégia de elevator pitch para isso
https://www.iberdrola.com/talent/elevator-pitch

* https://app.startse.com/artigos/pitch-o-que-e-e-como-fazer?utm term=pitch
e https://www.startuphero.com.br/guia-definitivo-do-pitch-deck-perfeito

Pode ser desenvolvido em grupos de até 6 pessoas e cada grupo tera 5
minutos para apresentar a proposta



https://fia.com.br/blog/design-thinking/
https://www.sebraecanvas.com/
https://www.iberdrola.com/talent/elevator-pitch
https://app.startse.com/artigos/pitch-o-que-e-e-como-fazer?utm_term=pitch
https://www.startuphero.com.br/guia-definitivo-do-pitch-deck-perfeito

https://www.youtube.com/watch?v=d8muwMRegng
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Elevator Pitch: como fazer, dicas e exemplos
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https://www.youtube.com/watch?v=d8muwMReqng

A tela de modelo de negécios

Parcerias Chave

Quem sdo nossas parceiras chave?

Quem sao nossas provedores chave?

Que recursos chave adguirimos e nossos parceiros?
Que atividaces chave realizam nossos parceiros?

NOTIVACOLS PARA A PAACKRIA

Atividades Chave ¥

Que athidades chave requerem nassas propasias ce valor?

Nossos canais de cistribuigdo? —
Relagdes com clentes?

Fontes de renda?
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Recursos Chave

Que recursos chave recuerem nassas propostas ce vaor?
Nossos canais de distribuigio? Relagdes com clientes?
Fontes de renda?
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Proposta de valor Relagoes com

clientes

Que tipo de relagdo esperam os dferentes segmentos ce mercado?
Que tipo de relagdes temos estabelecido?

Qual é o custo destas relagdes?

Como estdo integradas em nasso modek ce negdco?

Que valor proporcionamos aos nossos dientes?

Que problema de nassos clientes ajudamos a soludonar?
Que pacotes ce produtas ou serviges oferecemos a cada segmento ce mercado?
Que necessidade dos clientes satisfazemos?

CAPACTERISTICAS
"

Canais

Que canais preferem nossas segmentos de mercaco?
Como estabelecemos atuaimente o contato com os dientes?
Como se conjugam nosscs canais?

Quais tém melhcres resutiades?

Quais 530 mais remiveis?

Como se integram nas atividaces didrias dos clentes?
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Segmentos de
mercado

Para quem criames valor?
Quais sdo os nossos clientes mais importantes?

Estrutura de custos

Quats sdo os custos mais importantes inerentes 2o nosso macelo de negdcio?
Quatis sdo os recursos chave mais caras?
Quais s30 as athidades chave mais caras?
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Fontes de renda

Por gue valor estdo dispostos a pagar nossos dientes?

Por que pagam atualmente?

Como pagam awalmente?

{Como eles gostariam de pagar?

Quanto geram as diferentes fontes ce renda ao total da renda?
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